
ESTÉ SINCERAMENTE
INTERESADO EN SU GENTE.
USTED PUEDE SER
AGRADABLE A TODO EL
MUNDO, SIEMPRE QUE USTED
MISMO TRATE DE SERLO

ATENCIÓNATENCIÓN
AL USUARIOAL USUARIO

PRÁCTIQUE LAS RELACIONES
HUMANAS SÁLUDE.

NO HAY COSA MÁS
AGRADABLE QUE
UN SALUDO
AFECTUOSO

PRÁCTIQUE LAS
RELACIONES HUMANAS
LLAME A LA GENTE POR SU
NOMBRE. LA MÚSICA MÁS
GRANDE PARA EL OÍDO DE
CUALQUIER INDIVIDUO, ES EL
SONIDO DE SU PROPIO
NOMBRE

PRÁCTIQUE LAS
RELACIONES HUMANAS

 SEA CONSIDERADO EN LOS
SENTIMIENTOS DE OTRO Y USTED

SERÁ APRECIADO SEA CUIDADOSO DE
LA OPINIÓN DE OTROS HAY TRES

FACTORES PARA DISCUSIÓN -SUS
OPINIONES -LAS OPINIONES DE LOS

OTROS -LA OPINIÓN CORRECTA

PRÁCTIQUE LAS
RELACIONES HUMANAS

PRÁCTIQUE LAS
RELACIONES HUMANAS

 SEA AMIGO Y COOPERADOR. SI USTED
DESEA TENER AMIGOS, COMIENCE USTED

POR SERLO SEA CORDIAL. HABLE Y
ACTÚE SI COMO CADA COSA QUE USTED

HACE POR LOS OTROS FUERA REALMENTE
UN PLACER SEA GENEROSO EN SUS

OPINIONES. MODERADO EN SUS
CRITICAS

PRÁCTIQUE LAS
RELACIONES HUMANAS
SONRÍA. SE NECESITAN 72
MÚSCULOS PARA ARRUGAR
LA FRENTE Y SOLAMENTE 14
PARA SONREÍR (SEA
ECONÓMICO)


